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MIMAR A LOS RICOS = UN CAS0 DE SEGM ENTACION
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E 1. Lectura Mimar a los ri...

PDF 342 p. m.

Buenas tardes
aprendices, les acabo
de enviar la GuiaN°® 1y
una lectura. 342 p.m.

En la lectura
encontraran en

la pagina 4 dos
preguntas, las cualec

A

me deben resolver ~

N R ey, gy IAH o T T

® | %'ao



cH o = .l 40% & 3:50 PM
2/ ASESORIA COM..
: B

=
S e
e
i% .

2 Alvaro, Ana Rosa, Andres...

E 1. Lectura Mimar alosri...
PDF 342 p. m.

Buenas tardes
aprendices, les acabo
de enviar la GuiaN°® 1y
una lectura. 342 p. m.

En la lectura
encontraran en

la pagina 4 dos
preguntas, las cuales
me deben resolver

y me las envian la

proxima semana.
342 p. m.
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Que quieres mas .., .

thg

GUIA DESARROLLO
CURRICULAR Sena NOV 2017
Video explicativo del proceso d...
www.youtube.com

https://youtu.be
/3FbnGWH3Yil

3:44 p. m.

Linda Vanessa Vanegas...
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Buenos dias
apreciados
aprendices SENA del
Técnico en Asesoria
Comercial de N°

de ficha: 2064423,
espero que se
encuentren bien

de salud y toda su
familia, en el dia de
hoy 05-05-2020 les
envio un documento
para su lectura

y un video sobre
segmentacion de
mercados, con el
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Determinacion de mercados meta
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“1 5. Determinacion del me...

PDF 4:13p.m. v

£ Youlube

~ ¢Qué es la SEGMENTACION

" de MERCADO?2 /4 PUNTOS
IMPORTANTES para una SEGM...
www.youtube.com

https://youtu.be ¢
/Q6QaELpGwgo
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les voy a reenviar
un video que nos
dijo la Lider de
este programa de
Articulacion con

la media la Dra

llba Ballesteros.

es un salido que
les envia a toda
nuestra comunidad
estudiantil. ya envio

2:10 p. m.
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envio 2:22 p. m.

Voy a sincronizar el
celular con el equipo

para enviarles
2:23 p. m.
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ﬂ 5. Segmentacion de mer...

PDF 2:29 p. m.

] TALLER segmentacion..

DOC 2:29 p. m.
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E TALLER segmentacion...

DOC 2:29p. m. v

Reenviado
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£ YouTube

KOTLER CAPITULO 2 &5 (2.7)

| ¢Qué es la segmentacion

de mercados? | MARKETING E;j...
www.youtube.com

https://youtu.be '
/WWCYigDgZRc
LR Dl
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Determinacion de mercados meta
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E 5. Determinacion del me...

PDF 3:34 p. m.

"] TALLER mercado metall..

DOC 3:34 p. m.

https://youtu.be/zre6
-OfFLBs 3:36 p. m.

Cualquier duda me
escriben o me llaman

y yo se las resuelvo
3:38 p. m. v
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I L TALLER Aprendices posi...

DOC 2:55p. m.
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H 5. Posicionamiento com...

PDF 2:55p. m.

Aprendices cualquier
duda me pueden
escribir. o llamar que yo
los asesoro 258 p. m.

estoy enviandoles la~
actlwdades con el.fi.”
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Mil gracias por la
atencion prestada.
3:59 p. m.
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ﬁ 4. Fundamentos de Mark...

PDF 4:00 p. m.

1 GFPI-F-019_GuiaN°02_A..

DOCX 4:00 p. m.

] TALLER Inst erducativa...

DOC 4:00p. m
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Es un saludo de la Dra
IIba Ballesteros
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PE—

buenas tardes. en la
guia al final.de ella esta
el glosario de términos
y con esas palabras

van a crear un crucigra
ma. si quieres no
quieres coger todas las
palabras . escoge las
necesarias para hacer tu
crucigrama 455p. m.

es decir que vas a
coger las palabras
que tu quieras del
glosario para a hacer el

A

crucigrama 456 p.m. 7
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' 4:15p. m.

"] TALLER Marketing Inst...

DOC 410p. m. v

-

>

£ YouTube

KOTLER CAPITULO 1 (1.1)
¢Que es MARKETING? | Libro
Resumen Explicado...
www.youtube.com

https://youtu.be
/0GaGBdnDw4c

4:42p. m
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Brigitt, Kiara Michel, Sara...
t9|9f0n0 2:00 p. m.

"1 Alumnos. TALLER Aspe..

DOC 2:58 p. m.
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Aspectos Legales De La Negociacion Nacional E
Internacional
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H Aspectos Legales De La...

PDF 2:58 p. m.

me avisan si les llego
2:59 p. m.

+57 321 6938465 ~/ey

SI 2:99 p. m. A
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597bcfca8765.. 3:40 p. m.

Este simulacro

ustedes lo pueden
hacer mediante la
representacion de unos
dibujos de una persona
vendiendo y la otra
persona que compray
le colocan las palabras
a los personajes. hasta

que se cierra el trato
344 p. m.

Es decir pueden hacer
una dramatizacion
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Brigitt, Kiara Michel, Sara...

donde les indico

que deben hacer el
simulacro de una
negociacion 315p. m.

como es este simulacro
3:15p. m.

una parte o persona
va hacer las veces de
vendedor y otra parte
0 persona va hacer de
Comprador 3:16 p. m.

y en esta negociacion
exista el cierre del trato
porque llegaronaun

T

acuerdo 317p.m.
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Cordial saludo
estimados aprendices
del Técnico en

Ventas de Productos

y Servicios SENA de
ficha 1860684 del
programa articulacion
con la Media, los sigo
felicitando a todos

POr Ssu cCoOmpromisoy
disciplina; he seguido
recibiendo sus talleres
y evidencias, ya faltan
pocos por enviar los
suyos, me imagino que
ya estan terminandolo.”
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socializando sobre la
importancia que tiene la
legalizacion empresarial
conrespecto a la
negociacion, tanto
nacional como

internacionalmente.
3:23 p. m.

ﬁ ¢ Como negociar bien.m...

MP4 3:24 p. m.

ﬁ 7 Caracteristicas de un b...

MP4 3:24 p. m.

ﬁ Como Negociar el preci...
S

MP4 3:24 p. m.
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"1 GFPI-F-019_Guia Negoci..

DOCX 3:41 p. m.

"1 TALLER DE NEGOCIACIO...

DOC 3:41 p. m.
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Buenas tardes
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Buenas tardes
aprendices, cordial
saludo para todos,
espero que estén bien
al igual que sus familias
y les deseo éxitos,

les acabo de enviar la
guia de aprendizaje
sobre la Competencia:
260101021 -
NEGOCIAR PRODUCTOS
Y SERVICIOS SEGUN
CONDICIONES

DEL MERCADO Y
POLITICAS DE LA
EMPRESA Resultado -
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Buenas tardes
aprendices, cordial
saludo para todos,
espero que estén bien
al igual que sus familias
y les deseo éxitos,

les acabo de enviar la
guia de aprendizaje
sobre la Competencia:
260101021 -
NEGOCIAR PRODUCTOS
Y SERVICIOS SEGUN
CONDICIONES

DEL MERCADO Y
POLITICAS DE LA
EMPRESA Resultado -
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29 DE ABRIL DE 2020
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"1 TALLER DE NEGOCIACIO..
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